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	為什麼他每３天就能賣一輛百萬賓士？超級業務的４門「養客經營學」
	投影片編號 2
	投影片編號 3
	投影片編號 4
	���3個面向，像車輪滾動，會不斷循環，自己了解產品、了解品牌差異、知道產品特性，才能讓客戶接納。
	4招養客經營哲學
	�STOP 01�資料蒐集�
	STOP  02�誠實為上策
	STOP  03�唯快不破，快與負責
	STOP  04�建立多項連接點
	自己─品牌─產品

